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 PagesJaunes Marketing Services reçoit le cube d’or de l’innovation dans les technologies de la Relation client pour sa solution MarketingConnect®
Décideur.com
14/11/2007
Permettre aux responsables marketing et commerciaux de créer, réaliser  et analyser à distance leurs actions de communication multicanal via une interface web personnalisée et sécurisée, c’est la raison d’être de MarketingConnect®, le nouveau portail de la relation multicanal développé par PagesJaunes Marketing Services.
C’est la simplicité, la performance et l’autonomie offerte aux entreprises pour bâtir et optimiser leurs campagnes Marketing Direct qui ont séduit les membres du jury. En effet, MarketingConnect® regroupe sur une même plate-forme, l’ensemble des solutions pour : 

· Constituer ses plans-fichiers multicanal avec le Requêteur Universel développé par PagesJaunes Marketing Services.

· Piloter ses campagnes de prospection et de fidélisation

· Traiter et enrichir ses données

· Accéder aux base BtoC et BtoB

· Analyser ses actions et calculer leur retour sur investissement

· Evaluer ses potentiels de prospection par géolocalisation et scorings pré-définis automatiquement.

Entièrement en mode ASP, cette solution permet notamment aux entreprises à réseau, de simplifier le pilotage et la gestion de leurs actions locales tout en offrant aux décideurs marketing et commerciaux la vision 360° indispensable pour la réalisation de leurs objectifs de développement

En recevant ce 1er Cube d’or de l’Innovation dans les technologies de la Relation Client, avec le soutien du SNCD (syndicat National de la Communication Directe), PagesJaunes Marketing Services réaffirme sa volonté d’accompagner le PME dans la mise en place de solutions de prospection et de fidélisation simples, efficaces et rentables.
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